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VENDITA

ESPERIENZA E STRUTTURA COMPLETA

Specialisti nel settore della Grande Distribuzione
Organizzata, abbiamo creato una struttura solida e completa,
progettata per gestire efficacemente il percorso che porta
gualsiasi prodotto dalla produzione al consumatore finale.
Questo approccio integrato ci consente di offrire soluzioni
personalizzate e di alta qualita, garantendo la massima
efficienza e visibilita per i prodotti che gestiamo.




STRATEGIA

PRIORITA E BRANDING

La nostra strategia si € inizialmente concentrata sullo
sviluppo interno, con un’intensa attivita di branding

relativa al nostro marchio, PLUS. Questo sforzo ha

prodotto un‘importante awareness di marca, migliorando
significativamente il nostro posizionamento nei punti vendita
piu rilevanti sul territorio italiano.

Annualmente, rafforziamo la nostra presenza nel mercato,
attestando la nostra capacita di crescita e stabilita.




SVILUPPO

IL FINE

PLUS si posiziona come il partner ideale per lo sviluppo del
canale vendite e GDO.

Mettiamo a disposizione il nostro marchio e la nostra
struttura.

Anni di lavoro ed investimenti, per permettere ai tuoi prodotti
di raggiungere centinaia di migliaia di nuovi clienti.

La nostra offerta & progettata per soddisfare le esigenze

dei consumatori, aggiungendo valore tangibile ai prodotti
selezionati.




COME
OPERIAMO?

Attraverso la nostra rete distributiva raggiungiamo
capillarmente diversi segmenti di consumatori, sviluppando
strategie di placement mirate a massimizzare le vendite.

La notorieta del nostro brand nei vari canali distributivi

garantisce accesso a un vasto portafoglio clientigia
fidelizzato.Lavoriamo con focus stagionale, a cor’rﬁtlvo

basando le nostre strategie su un‘analisi dati preQK\
dettagliata e sulla nostra esperienza conéolidat/é. \/’\
Creiamo e sviluppiamo prodotti innovativi che rlspcndon T
esigenze del mercato. e

,‘/’




MARKETING E
POSIZIONAMENTO

Il nostro approccio al marketing e altrettanto meticoloso, con
campagne pubblicitarie mirate a raggiungere l'ideale target
di mercato.Ottimizziamo il visual placement nei punti vendita,
sfruttando

//—”\
il nostro know-how e la collaborazione con pav[tne@yga/—*\
data per garantire il miglior impatto possibile. /,\




VALORE
AGGIUNTO

Oltre alla distribuzione nei canali GDO, vantiamo una rete
commerciale estesa, che include importanti aziende italiane
ed europee, attraverso cui realizziamo vendite dirette B2B
quotidianamente.

/.\
Questo aspetto del nostro modello di business nor;/{sﬂ:k)/———~\
amplia la nostra portata di mercato, ma fomrsce a e un
ulteriore livello di stabilita e af‘ﬁdablllta cred|t|2|a \/’\




| NOSTRI
PRODOTTI

La nostra dedizione all'innovazione si riflette vividamente nel
portfolio prodotti che abbiamo sviluppato.

La nostra capacita é creare soluzioni all'avanguardia

rispondenti alle esigenze del mercato e pronte a sodW
desideri dei consumatori. /
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STRATEGIE DI e
PLACEMENT

di acquisto uniche attraverso I'uso di espOsiifbll'ji;:lnno‘ ativi
stategie di placement mirate. e

Coccoy

Avznor



IDEA GIUSTA?

RETE VENDITA?




() SEDE LEGALE:
Piazzale Cadorna 42
36061 Bassano del Grappa (V1)
P.IVA 03056440211

() SEDE LOGISTICA E OPERATIVA:
Via Lorenzo Perosi 56
36022 San Giuseppe di Cassola (VI)

info@yourplus.it

() www.pluscommerce.it



